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PROGRAMMA DEL CORSO

Lunedi 5 maggio, h. 15:00 — 19:00 (aula 11bis)

- introduzione allo studio del comportamento prosociale;

- Margine di manovra morale e altri esperimenti che
contraddicono le teorie sulle preferenze sociali;

Martedi 6 maggio, h. 15:00 — 19:00 (aula 11bis)

- Caratteristiche teoriche delle norme sociali. Approccio
costruttivista. Modello di decisione con dipendenza dalle norme.
Modello con pressione sociale;

- Misurazione delle preferenze normative. Stress test
metodologico;

Mercoledi 7 maggio, h. 08:00 — 12:00 (aula 11bis)

- Implicazioni della teoria delle norme su incentivi e sanzioni.
Relazione tra legge e norme sociali;

— Manipolazione ed evasione delle norme.
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Obiettivi formativi: - L’insegnamento si propone di fornire agli studenti una generale
comprensione delle norme sociali

- Le norme sociali sono adatte a spiegare il comportamento degli
individui in situazioni strategiche che coinvolgono motivazioni
potenzialmente in conflitto tra di loro.

- Affinché il concetto di norme sociali sia utile dal punto di vista
pratico, & necessario poter misurare le norme e le credenze che le
sostengono. L’economia sperimentale offre metodi per questa
misurazione e ha analizzato forza e limiti di ciascuna alternativa

- Capire come le norme sociali condizionano le decisioni permette
di studiare come disegnare istituzioni in modo efficiente, come i
meccanismi di sanzione o 1’uso di incentivi di tipo estrinseco.

L'obiettivo del corso € analizzare le basi le implicazioni dell'ipotesi che
le scelte siano governate da norme sociali, aspettative socialmente
condivise e dipendenti dal contesto su cid che dovrebbe essere fatto.
Al termine del corso, gli studenti otterrano:

- Una definizione coerente di norme sociali;

- La capacita operativa per gestire i principali metodi per misurare e
valutare le norme sociali;

- La conoscenza dei principali modelli teorici di preferenze che
coinvolgono le norme;

- la conoscenza dei principi per progettare istituzioni in contesti con
norme sociali.

Numero massimo di studenti: 30
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Modalita di verifica finale:

Breve saggio su uno dei temi trattati durante il corso

Modalita e termini di iscrizione:

L’ammissione ¢ determinata dall’ordine cronologico di arrivo della
domanda di iscrizione, da effettuarsi entro il giorno 30 aprile 2025
scansionando questo gr code e compilando la domanda:
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